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FICHA TÉCNICA 

Año de fundación: 

1996. 

Dirección: 

Avenida del País Valencià, 38-1º-1ª. CP 
46715. L'Alqueria de la Comtessa (Valencia). 

Teléfono: 

96 295 82 03. 

En internet: 

www.atq.es y atq@atq.es 

Sector especializado: 

Químico. 

Mercado: 

Consultoría relacionada con productos e 
instalaciones químicas. 

Clientes potenciales: 

Fabricantes, distribuidores y manipuladores 
de productos químicos.

ATQ QUIMYSER

Primera consultoría química por amplitud de catálogo 
06.06.10 - 00:33 - 

Extras LP. El sector químico es uno de los ámbitos de producción más exigentes en lo que a especialización se 
refiere. Distribuidores, fabricantes, manipuladores y empresas de productos químicos de todo tipo tienen en ATQ 
Quimyser una ayuda centrada en sus problemas prácticos. Por ello, la firma situada en L'Alqueria de la Comtessa 
(Valencia) es la primera consultoría química de España por la amplitud de su catálogo y el alcance de sus servicios. 

En palabras de Pedro M. Rodríguez, licenciado en Químicas y administrador de la empresa, «en este momento las 
empresas están necesitadas de nuevas visiones de la situación, de nuevos ángulos de perspectiva, de nuevas 
ideas, de gestión avanzada y experta», por lo que las consultoras pueden aportar una «visión más global de un 
mercado y nuestra especialización en ciertos temas». Todo ello, sumando una especialización que es difícil de 
encontrar. «Las consultoras son por su naturaleza expertas», destaca Rodríguez. «La especialización que 
alcanzamos, cada consultora en sus temas, nos hace situar inputs de excelencia al alcance de nuestros clientes. 
Llegamos, de una manera económica, rápida y eficaz, allí donde a nuestros clientes les costaría, por sí mismos, un 
esfuerzo excesivo llegar», mantiene. 

Propuesta de valor 

Ante el reto de saber qué servicios debe ofrecer una consultoría para ser atractiva en momentos de crisis como 
este, desde ATQ Quimyser. «Aunque siempre hablamos de ofrecer propuestas de valor que sean entendidas como 
tales por las empresas, en este momento el término propuesta de valor adquiere un significado mucho más 
relevante si cabe, debido a la escasez de recursos y a la necesidad de invertir con la máxima eficiencia», advierte 
su administrador. 

Para alcanzar el éxito, por tanto, sólo faltarán dos detalles, «innovación» e «internacionalización». «Un negocio que 
en este momento no pueda disponer de ninguna de estas dos líneas de trabajo es un negocio acabado, la crisis lo 
engullirá. Que permanecer quieto es morir, hoy es más cierto que nunca», resume.
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